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El pasado mes de agosto se realizó en 
Lancaster, PA la V Copa Panamericana de 
Hockey sobre césped, organizada por la 
Federación Panamericana de Hockey y 
donde 8 naciones de América participaron 

Entre los mejores del mundo están Argentina 
quieres renovaron su título, además Canadá, 
Estados Unidos y Brasil. 

México, Chile, Trinidad y Tobago junto a 
Venezuela fueron los 8 países representados. 
Para todos los presentes, este evento es sin 
duda una de las máximas instancias que 
hay para mostrar este deporte que sigue 
creciendo en nuestros países hispanos. 

Y sí, está creciendo. Tuvimos la 
oportunidad de hablar con Wilber 
Bracamonte, quien juega para Venezuela 
y estuvo de visita en Clarksville, TN al 
�nalizar el evento, “el hockey ha crecido 
mucho en nuestros países, aunque no 
todos tienen las condiciones necesarias 
como en Venezuela por ejemplo que no 
tenemos una cancha especial solo para 
eso. Igual es una disciplina que sigue 
creciendo y más jóvenes deciden entrar 
al mundo del hockey”. 

Más y más países hispanos se unen a este 
deporte, que aunque pareciera nuevo o 
extraño para muchos de nosotros, es una 
actividad que desde hace tiempo está 
entre nuestros jóvenes y sigue creciendo 
rápidamente. 
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EMPRENDEDOR
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Hispanos Emprendedores estuvo en otro exitoso evento, 
esta vez de la BBB (Better Business Bureau) quienes 
junto a varios comerciantes de la zona realizaron 
el “Open Mic Networking”.

Esta reunión de emprendedores y 
empresarios no es más que una 
oportunidad para que cada quien 
de a conocer más sus empresa, y 
así poder crear una efectiva red de 
trabajo en la ciudad.

Estamos contentos de haber 
participado con éxito y dejar 
presente una vez más el nombre 
Hispano.





Muchos pensarán que es la pregunta del millón de 
dólares, y la respuesta es tan sencilla como un SÍ, 
y no uno cualquiera, sino el SÍ más grande que se 
pueda dar. 

¿Por qué estoy tan seguro de que lo necesitas? 
Sencillo, aquí te dejo una estadística importante: 
hay 1.900 millones de usuarios en Facebook, es 
decir, que aproximadante 10% de los habitantes del 
planeta usan esta red social.  

Y estos números no bajan, solo suben. Entonces 
cómo no pensar en usar estas plataformas 
tecnológicas que cada día van creciendo más y más.

Las redes sociales han abierto una nueva era digital 
en lo que al mercadeo (marketing) se re�ere, esto 

en parte porque ofrecen variadas herramientas 
para hacer llegar un mensaje lo su�cientemente 
impactante y efectivo al público y otra razón, no 
menos importante, por sus costos. 

Un pequeño empresario o emprendedor debe 
plantearse obligatoriamente su presencia en 
las redes sociales, pero claro está, con una 
estrategia bien pensada sobre lo que quieren 
lograr con ellas. 

Entonces, para comenzar en este mundo de las 
redes sociales es bueno que tomes en cuenta 
estos pasos:

1- Tienes que de�nir muy bien quién eres 
como empresa o marca, y así crear un per�l 



donde no dejes dudas de los 
productos o servicios que 
ofreces. Elegir una buena foto 
de per�l o realizar una imagen 
corporativa representativa, será 
de suma importancia para dar 
este primer gran paso.  

2- Debes elegir la red social 
que mejor se adapta a tu negocio 
o marca. No es recomendable tener 
per�les en redes sociales solo por 
tenerlas, ya que una red social mal 
administrada puede ser un precio muy caro a pagar. 

3- Al elegir la red social y tener un per�l adecuado, debes saber qué 
mensaje enviarás a tu público. Tu propósito puede que sea solamente ven-
der, pero lo más recomendado es crear, además, una relación con las perso-
nas que siguen tu marca para que se conviertan en fanáticos de tu negocio. 

4- Es vital que las publicaciones que hagas en las redes sociales motiven 
la interacción de los usuarios con tu marca, bien sea con likes o comentarios. 
Mucho mejor, si logras un contenido de calidad que sea compartido por ellos.    

5- Si no tienes tiempo para hacer todo esto, es altamente recomendable 
que contrates a una empresa que se haga cargo. Dejar este trabajo en manos de 
profesionales te ahorrará tiempo y evitarás cometer errores que puedan perjudi-
car tu marca. 

Después de cumplir estos pasos puedes iniciar el camino en este mundo de las redes 
sociales. Si crees que porque eres un pequeño empresario no necesitas de ellas, 
entonces no estás pensando como empresario o emprendedor sino como 
alguien que tiene una empresa solo para pagar sus deudas. 

El crecimiento de tu negocio va de la mano con tu buen 
desempeño, pero también con la manera en que das 
a conocer tu marca para atraer a nuevos clien-
tes. Debes tener claro que en el mundo 
actual estar fuera de Internet es 
prácticamente no existir.  



Daymar College realizó un evento de gran valor social el pasado 22 de 
julio que sirvió para ayudar a varias familias que no cuentan con los 
recursos su�cientes para darles a sus niños todos los útiles escolares 
que necesitarán para este año escolar. 

La actividad se tituló Around the World & Back to School y reunió 
a varias empresas y empresarios de la zona para formar un ameno 
grupo que, con su colaboración, contribuyó con la compra de útiles 
escolares para niños y familias de bajos recursos. 

Además de exponer las culturas de diferentes países del mundo, 
esta clase de eventos sirve para retribuir al más necesitado parte 
del éxito que estos empresarios han tenido en sus respectivos 
negocios. 

              Excelente iniciativa, desde Hispanos 
Emprendedores aplaudimos a 

Daymar College por su labor.  



¿Puede usted recordar el “gran 
eclipse solar americano” de 
2017? Gente de todo el mundo 
vino aquí a Clarksville, TN 
para participar en este evento 
impresionante. La emoción 
de este evento comenzó hace 
unos meses, y luego el gran 
espectáculo se pone ante 
nuestros ojos, dejándonos 
asombrados. 

Muchos de nosotros estábamos 
muy emocionados por esta 
experiencia de “una vez en la vida”. 
Los medios de comunicación 
social fueron inundados con 
imágenes e historias sobre 
este evento. Las empresas, las 
escuelas y los establecimientos 
del gobierno no estaban en 
sesión durante el día, sólo para 
que pudieran disfrutar de este 

fenómeno natural. 
Entonces, ¿Por qué toda la emoción 
y el interés en esto? Algunos 
compartieron que nunca habían 
experimentado esto en sus vidas. 
Otros dijeron que es una cosa de 
belleza ver cómo la tierra, la luna 
y el sol se alinean para darnos 
una escena tan inolvidable. ¿Se 
detuvo a pensar qué tan calculado 
y preciso tiene que ser para 
que suceda? Es como si alguien 
plani�cara que esto sucediera en 
ese momento, ese día. ¡Espera un 
minuto! Tal vez fue planeado por 
alguien... Si usted abre una Biblia al 
primer libro (Génesis), usted leerá 
en la primera línea, “en el principio 
Dios creó los cielos y la tierra”.
Él lo creó para que pudiéramos 
llenar y disfrútala. Pero, si vas al 
Salmo 19, ves que David agrega, 
“los cielos declaran la gloria de 

Dios, los cielos proclaman la obra 
de sus manos.” Por supuesto, esto 
no le dice CÓMO ocurre esto, pero 
sí te dice por qué sucede. 

Dios nos ha permitido 
experimentar este acontecimiento 
para que podamos seguir teniendo 
temor de Él. ¡No termina ahí! Este 
Dios que creó los cielos y la tierra 
no sólo quiere que usted esté en 
temor de Él por lo que Él puede 
hacer en los cielos, Él también 
quiere que usted esté en temor de 
lo que Él puede hacer con usted. 

Usted puede estar luchando con la 
adicción, la depresión, la soledad, 
la ira o el miedo. Todo lo que has 
probado no parece funcionar para 
poner �n a esto, sólo lo somete por 
un momento. Así como Dios creó 
los cielos y la tierra para traerle 
gloria, él los creó para hacer lo 
mismo. Trae tus luchas a Él, Él hará 
algo hermoso de ella, para que el 
mundo pueda ver que tú también 
eres su obra.

Gracias a: 
Samuel Cortez
Dora CeliaPereira
Omar Carrera 



La historia de Antonio Murgas, 
comienza lavando platos en 
un pequeño local de pizzas en 
Clarksville, pasando por la cocina 
de un Domino’s para luego ser un 
gerente que arreglaba cualquier 
problema que se le pusiera al frente. 
Hoy sigue escribiendo esta historia, 
pero como el dueño de cinco 
franquicias. 

Las pizzas han sido parte de la vida 
laboral de Murgas, que desde joven 
comenzó a trabajar en este mundo 
porque sus padres le dejaron 
siempre muy claro que trabajando 
duro y siendo destacado en lo que 
hacía llegaría lejos.

“Mi primer trabajo fue aquí en 
Clarksville en 1994 en un restaurant 
de pizzas, ahí comencé lavando 
platos, era bastante movido, pero 
fue mi primera experiencia. En 
ese momento acababa de sacar la 
licencia y tenía un carro, pero para 
mantenerlo mis padres siempre me 
impulsaron a que en el momento 
que tuviera la edad adecuada 
trabajara medio tiempo, siempre y 
cuando no afectara mis estudios”. Y 
así fue como las pizzas llegaron a la 
vida de Murgas. 

El mundo de Domino’s 

Pasado el tiempo y ya en la 
universidad una nueva oportunidad 

se abrió, quizás la oportunidad que le 
marcaría el rumbo de su vida hasta hoy.
“Estando en la Universidad, en 1998, 
casi todos mis amigos ya trabajaban 
ahí (Domino’s), así que en lo que 
se abrió un chance me alentaron 
a que aplicara. Lo curioso de esa 
aplicación fue que yo la hice jun-
to a mi hermano mayor y el ma-
nager terminó contratándome 
a mí, pese a que mi hermano 
tenía mayor edad y más ex-
periencia. No sé qué vio en 
mí, pero lo cierto es que me 
dio la oportunidad y me 
encantó la experiencia; 
el concepto de la fran-
quicia me enganchó 
desde un principio”.

Trabajando fuerte y 
siempre tratando 
de marcar la di-
ferencia, Murgas 
logró ser un ge-
rente exitoso.



“Yo era algo 
así como el que 

solucionaba los 
problemas de las 

diferentes sedes”. Y 
todo ese éxito lo llevó 

a pensar un día en que 
él podía ser el dueño de 

uno de esos locales a los 
que tanto había ayudado 

a prosperar. Entonces 
decidió no trabajar más 

para otros sino para él 
mismo. 

Momento clave 

Como el nacimiento de un 
hijo, la fecha de compra de sus 

primeros dos negocios no se le 
olvidan. “En octubre 6 del 2008 

compré las dos primeras tiendas. 
Fue un sentimiento abrumador, pero 

lo primero que me pasó por la mente 
es ir al local y comenzar a hacer lo que 

mejor sabía hacer: pizzas. Ser dueño de 
un local trae consigo una gran cantidad 

de pensamientos y miedos, pero tuve que 
afrontar todo con valor y esfuerzo”.  

Aunque no solo con ganas y corazón se 
logran las metas, también la plani�cación 

es vital en este tipo de decisiones y Murgas 
la tenía. “Realicé un amplio plan de negocio, 

esto me llevó a conseguir el préstamo que me 
ayudaría a comprar los locales y a mantenerlos 

los primeros tres meses que no producían, por 
eso pienso que apegarme al plan y hacer bien el 

trabajo me sacaron adelante”. 

Y de su experiencia y éxito le da un consejo a todos 
los emprendedores. “Hay dos cosas en la vida en la que 

no puedes reducir gastos, una es conseguir un buen 
contador y un buen abogado”. 

Éxito compartido 

En el futuro a Murgas le gustaría ser recordado por su trabajo 
y como alguien que ayudó a otros. “Me preocupo mucho 

por hacer un buen trabajo y hacer 
algo para la comunidad. Quiero ser 
recordado como alguien que hizo un 
gran trabajo”. 

No hay dudas de que lo está 
logrando; a sus 38 años de edad ha 
podido contribuir de gran manera 
en organizaciones como Education 
Foundation, donde sus locales han 
donado más de 1.000 pizzas al año, 
además han organizado eventos 
de recolección de fondos para los 
necesitados, entre otras cosas. 

“Parte de mi plan de negocio era 
hacer algún cambio importante en 
la comunidad donde estoy, aunque 
hace mucho tiempo atrás me dijeron 
que no era necesario, yo pienso 
que es la mejor forma de hacer un 
negocio; ser aceptado y querido en la 
comunidad. Es decirle a las personas 
que su dinero también está re�ejado 
aquí”.  

Crecimiento del hispano

Una de las cosas que Murgas reconoce 
con orgullo es que el mercado 
hispano está en crecimiento.  “Dentro 
de esta franquicia el crecimiento 
en cuanto a dueños hispanos es 
grande y fuera del país Domino’s ha 
tenido un gran auge que nos ayuda 
a consolidar nuestra marca. Y dentro 
de Clarksville el mercado hispano 
también está creciendo bastante 
rápido. Gracias a Dios tenemos la 
fortuna de tener aquí Fort Campbell 
que ha ayudado a impulsar este 
crecimiento hispano”. 

Murgas agregó que por todos 
sus logros y su contribución a la 
comunidad forma parte de Hispanos 
Emprendedores. 



BBB establece estándares para el comportamiento empresarial ético y supervisa el cumplimiento. Casi 400.000 negocios 
acreditados se reúnen y se comprometen a nuestros altos estándares. Más del 90% de los consumidores reconocen el 
logotipo de BBB y lo que representa. Cuando lo ven unido a su marca, saben que usted es un negocio en el que puede con�ar. 
Una empresa de cualquier tamaño que lleva la marca BBB reconocida internacionalmente de acreditación hereda la ventaja 
añadida de más de 100 años de buena voluntad en todas las formas de comercio. Las empresas que optan por ejecutar 
grandes operaciones de con�anza, cumplir con los requisitos de BBB Acreditación. Esa es una razón BBB Acreditación lleva 
tanto peso con los consumidores. Le da a su negocio la ventaja que necesita para ganar un contrato o trabajo, o atraer a los 
consumidores a sus productos. BBB Serving Middle Tennessee y Southern Kentucky, fue fundada en 1961 y sirve 38 condados 
en Middle Tennessee y 7 condados en el sur de Kentucky. La o�cina BBB en Clarksville se encuentra en 420 Madison Street. 
Si está interesado en la acreditación BBB para su empresa, visite www.gobbb.org para obtener más información.









María: ¿Quién es Millard House II y cuál es su formación?

Sr. House: Mi carrera en educación comenzó en las Escuelas Públicas de 
Tulsa hace veintidós años y avancé de maestro de aula a Superintendente 
Adjunto.
Como   Superintendente   Adjunto, dirigí  un equipo  de  Superintendentes 
Asociados y Asistentes mientras me unía los estándares de instrucción y 
puntos de referencia necesarios para mejorar el valor agregado dentro 
de mi distrito. Uno de mis objetivos personales es continuar siempre 

ampliando mis conocimientos y experiencia en el sector 
público mientras impacto positivamente a los 
que lidero y sirvo. En un esfuerzo por lograr este 

objetivo, en 2012 me convertí en el Director de 
Operaciones de Charlotte Mecklenburg 

Schools.

María: ¿Como se imagina estar dentro 
de cinco años? 

Sr. House: Creo que en los 
próximos cinco años, lo 
que quiero ser, en primer 
lugar es un buen marido 
y un buen padre. Me casé 
hace poco más de veinte 
años y creo que me va a 
tolerar cinco años más.

María: ¿Cómo ves el distrito 
escolar en cinco años?

Sr. House: Cuando hablamos 
sobre el distrito escolar, 
pienso que para ese momento 
tenemos que entender que 
estamos hablando de mucho 
crecimiento. Sólo este año, ya 

aumentamos 1.300 niños. Por lo tanto, 
creo que en los próximos cinco años va a 
ser extremadamente importante que yo 
haya desarrollado buenas relaciones con 
el gobierno de nuestro condado, para 
asegurar que tengamos estructuras de 
�nanciación correctas para que podamos 
tener las infraestructuras adecuadas para 
nuestros estudiantes. También veo en 
los próximos cinco años algunas cosas 
relacionadas con la innovación. Amo la 
idea de continuar el trabajo increíble que 
estamos haciendo con STEM (ciencia, 
tecnología, ingeniería y matemáticas). 
También veo, en el área de la innovación, 
posibilidades de quizá escuela magnet o 
diferentes academias, también.

María: ¿Cómo puede nuestra comunidad 
hispana ayudar al sistema escolar?

Sr. House: Creo que es importante que 
ellos entiendan que hay posibilidades 
para la inclusión. Antes de que llegaran 
ustedes hoy, me había sentado con 
nuestro coordinador de mejora continua 
para el distrito y hablamos sobre lo que 
era proporcionar sugerencias que fueran 
signi�cativos. 

María: ¿Cómo puede dar la comunidad 
hispana sugerencias?

Sr. House: Lo que yo pediría es que las 
personas de cada grupo minoritario que 
realmente quieran ayudarnos tomen 
el tiempo de asegurar que tengan 
gente responsable ofreciéndonos esas 
sugerencias. Si no sabemos, no podemos 
avanzar con la ejecución de ideas que 
satisfagan las necesidades de cualquier 
comunidad, ya sea nuestra comunidad 
minoritaria o una comunidad no 
minoritaria. Es importante que recibamos 



Sobre el DACA

El Presidente Trump anunció que el gobierno 
federal pondrá �n al programa de Acción 
Diferida para los Llegados en la Infancia 
(DACA), que otorga estatus legal temporal a 
los jóvenes que llegaron aquí siendo niños. 
Reconocemos que esta decisión puede tener 
algunos estudiantes y familias temerosos de 
deportación.
Este anuncio no cambia la forma en que el 
Sistema Escolar del Condado de Clarksville-
Montgomery (CMCSS) actualmente sirve a 
sus estudiantes. Estamos comprometidos 
a educar a todos los estudiantes de nuestro 
distrito sin importar su estado migratorio, lo 
cual es nuestra obligación bajo la ley federal 
vigente.
CMCSS no trata a los estudiantes de manera 
diferente, independientemente de si los niños 
están documentados o no documentados 
y no lleva un registro de su estatus legal o 
documentos de ciudadanía al registrarse o en 
cualquier momento durante su matrícula.
CMCSS da la bienvenida a todas las familias a 
su comunidad escolar y continuará apoyando 
a sus estudiantes. Nuestra misión es educar 
y capacitar a todos los estudiantes para que 
alcancen su potencial.

esos comentarios. Así, estaremos avanzando con grupos de 
enfoque con varias subcategorías de encuestas que salen, eso 
será importante.

María: Sí, en el pasado nos hemos asociado con la escuela, 
enseñando a la comunidad cómo usar PowerSchool.

Sr. House: Vamos a tratar de proporcionar la mayor cantidad de 
avenidas que sea posible. Sin embargo, yo como director siendo 
nuevo en este distrito escolar, estoy tratando de abrir algunos 
canales donde en mis primeros cien días pueda ver de cerca las 
cosas que pueda utilizar en mi plani�cación estratégica de aquí 
en adelante. Así que, estoy desarrollando algunos grupos junto 
con lo que ya estamos haciendo en nuestro Departamento 
de Aprendizaje Continuo en referencia a las encuestas. Por lo 
tanto, tenemos varias ideas con las cuales estamos trabajando, 
pero todos esos datos son útiles. Y creo que esa es una de las 
vías, cuando usted hizo la pregunta, “¿cómo podemos ayudar “, 
que creo que sería útil. 

María: ¡Fantástico!  Y si quisiera cerrar esta entrevista con algún 
mensaje a nuestra
comunidad, ¿qué les diría?

Sr. House: Creo que lo que todo nuestro distrito y comunidad 
necesita entender es que nuestro objetivo es asegurar que 
cada uno de nuestros niños tengan la oportunidad de estar 
preparados para la universidad y una carrera. Y es nuestra 
responsabilidad proporcionar esas vías para hacer eso. Por 
lo tanto, estamos mirando hacia adelante para asegurar que 
cada uno de nuestros niños deje al sistema de Clarksville-
Montgomery County Schools de esa manera: listo para la 
universidad y una carrera. Si quieren lanzarse a una carrera, 
queremos que tengan las herramientas para poder hacer eso. 
Si quieren seguir adelante e ir a una universidad tradicional de 
cuatro años o dos años, queremos que salgan de aquí con las 
herramientas para hacer eso también. Estoy muy entusiasmado 
como director de nuevas escuelas, y tengo una puerta abierta. 
Hago referencia a los comentarios y los próximos pasos a 
medida que avanzamos en este trayecto. 

María: Sr. House, nuestra comunidad le da la bienvenida.

Sr. House: ¡Gracias!
María: Estamos listos para trabajar con usted.
Sr. House: Lo estoy ansiando. Lo apreciamos, somos un libro 
abierto, buscamos aprender y liderar al mismo tiempo. Estoy 
esperando una experiencia positiva.

María: ¡Muchas gracias!
Sr. House: ¡Gracias!





No hay palabras para describir la alegría que nos ha dado 
poder llevar a toda la comunidad Hispana de Clarksville, 
TN un medio de comunicación en español.

Hemos visto como todas las personas que escuchan 
sobre Hispanos Emprendedores se emocionan y 
quieren ser parte de nuestras ediciones impresas y estar 
en nuestra página web o ser mencionado en nuestras 
redes sociales.

Esto nos ha servido para llevar al mercado digital a 
muchos de nuestros clientes que por sus propios medios 
no habían podido incursionar en ese sector.

Pero seguimos avanzando, y necesitamos de su apoyo. 
Queremos ser la guía hispana de los comercios y 
emprendedores de nuestra ciudad y por qué no, del 
estado completo, tenemos las herramientas y la pasión 
por lo que hacemos.
 

Gracias por apoyar a Hispanos Emprendedores.




