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semillero de nuevas 
empresas 

O
C

TU
B

R
E
 -

 D
IC

IE
M

B
R

E
 2

0
1

9
  
 l
  
  
 N

o
. 
1

1



A todos nuestros Hispanos Emprendedores, primero agradecer 

el apoyo �rme que nos han dado en estos dos años y medio 

que tenemos trabajando para llevar un producto de calidad, y 

donde se vea re�ejada la verdadera cara del hispano trabajador.  

 

Ahora nuestra misión va más allá, por lo que decidimos que el 

2020 será el año de Academia Hispanos Emprendedores donde 

estaremos enseñando a todas las empresas y emprendimientos 

participantes sobre negocios, desde cómo administrarlo 

de forma efectiva, hasta cómo hacer marketing digital.  

 

Es un proyecto donde la biblioteca publica abrió sus puertas para ser 

la sede o�cial y que varias empresas están interesadas en participar, 

esperamos podemos seguir generando alianzas, seguir informando 

y ahora capacitando a todos nuestros Hispanos Emprendedores.  

 

Recuerden que si quieren formar parte de nuestros proyectos nos 

pueden escribir a info@hispanosemprendedores.com
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Las grandes metropolis de 

Tennessee no son las únicas 

que ofrecen oportunidades de 

emprendimiento; hay ciudades 

pequeñas con mucho potencial. 

En Hispanos Emprendedores 

queremos demostrarlo, por ello 

respondemos a la pregunta sobre 

qué tipo de negocio puedo abrir 

en Pigeon Forge.

UNA DE LAS MEJORES 

CIUDADES PARA INVERTIR EN 

TENNESSEE

El clima económico que prevalece 

en la localidad, junto al apoyo 

constante de la cámara de 

comercio y otras asociaciones, 

promueven la apertura de nuevos 

negocios en Pigeon Forge. 

Según NerdWallet, esta ciudad se 

encuentra entre las 10 mejores 

para emprender en Tennessee.

Mientras que en otras urbes 

prevalecen actividades 

relacionadas con las industrias de 

salud y automotriz, aquí dominan 

el turismo, entretenimiento y 

hospitalidad.

Para emprender en Pigeon Forge 

ese es un dato que debes tener 

en cuenta. Hoteles, restaurantes, 

agencias de viajes, parques de 

atracciones, servicios de traslados 

y más son algunas alternativas 

para iniciar un negocio. Pero 

detrás de este sector hay mucho 

más; por ejemplo, un parque 

de atracción necesita servicios 

técnicos y de mantenimiento o 

un campamento de lujo requiere 

proveedores especializados.

Hay oportunidades en todas partes 

y Pigeon Forge se caracteriza por 

tener siempre algo nuevo que 

ofrecer a los visitantes. Si tienes 

buena visión para los negocios, 

encontrarás un lugar en esta ciudad.

DATOS SOBRE PIGEON FORGE

Pigeon Forge es una ciudad 

pequeña, con alrededor de 6 

mil habitantes. Está ubicada en 

el condado de Sevier, al este de 

Tennessee, a 5 millas del Parque 

Nacional Great Smoky Mountains.

De las ciudades grandes del Estado, 

Knoxville es la más cercana y se 

encuentra a 33 millas. Chattanooga 

y Nashville quedan a 2 y 3 horas 

respectivamente.

Es fácil acceder a la ciudad por 

carretera o por avión. En los últimos 

años se han abierto nuevas rutas 

aéreas desde otros estados hacia 

Knoxville y Sevierville, lo que ha 

impactado también el número de 

visitantes a la ciudad.

Desde Pigeon Forge se pueden 

organizar visitas a las Smoky 

Mountains. Además, aquí se 

encuentran atracciones como 

Dollywood y el museo dedicado a 

Elvis Presley.

¿Qué tipo de negocio puedo abrir 

en Pigeon Forge?

Tiendas de ropa y souvenirs, parques 

de atracciones, teatros, restaurantes 

y hoteles son parte de los negocios 

que predominan en la ciudad.

Si estás decidido a abrir un negocio, 

evalúa cuáles son las alternativas y 

decídete por algo que te apasione.

Algunas ideas para abrir un 

negocio en Pigeon Forge son las 

siguientes:
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Agencias de viaje y turismo

La cercanía de la ciudad al Parque 

Nacional Great Smoky Mountains es 

una gran ventaja. Además, la cantidad 

de atracciones que hay en el área 

atraen visitantes con frecuencia.

Ayuda a los visitantes a organizar 

sus viajes desde cero ofreciéndoles 

información y apoyo para elegir el 

hospedaje, traslados, itinerarios y 

demás servicios.

Puedes especializarte en un área 

especí�ca como organizar rutas de 

senderismo, de turismo gastronómico, 

etc.

Campamentos de lujo

En los últimos años los campamentos 

de lujo o glamcamp se han vuelto una 

tendencia y Tennessee no escapa de 

ello.

Se trata de ofrecer la experiencia de 

acampar al aire libre, al mismo tiempo 

que el huésped disfruta todas las 

comodidades de un hotel de lujo. Es 

una forma diferente de disfrutar de 

la naturaleza y que ya se ha ganado 

un espacio en el Estado. Busca cómo 

diferenciarte y qué le puedes ofrecer a 

tus clientes que otros no lo hagan ya.

Restaurantes

Los visitantes necesitan un buen lugar 

para comer. Tienes la alternativa de 

comprar una franquicia en Pigeon 

Forge, pero también de abrir un 

restaurante con un concepto original. 

La ubicación será clave para tener éxito. 

Busca un local cerca de las atracciones 

principales y los sitios más concurridos.

En Tennessee la cocina a la barbacoa 

es la preferidapor la mayoría. Esto no 

impide que te arriesgues con otros 

estilos y que incluyas tu herencia 

hispana en el menú.

Tiendas de souvenirs

Hay a quienes les gusta llevarse un 

recuerdo típico de cada lugar que 

visitan. Por eso tener una tienda 

de souvenirs en una ciudad donde 

prevalece el turismo es una buena 

alternativa. Sin embargo, no es la única 

opción si te gusta el retail. Toma en 

cuenta que también hay personas que 

hacen compras de última hora durante 

sus viajes y, por ejemplo, pueden 

necesitar equipos y utensilios para 

acampar, zapatos de trekking, etc.

Hoteles y hospedaje

Emprender en el sector hotelero es un 

reto, en especial el aspecto económico. 

No obstante, hay una gama amplia de 

opciones. Es decir, si tienes habitaciones 

disponibles puedes alquilarlas, abrir un 

bed and breakfast, entre otros. Con los 

recursos su�cientes puedes abrir un 

hotel.

Una de las ventajas que trae este 

tipo de negocios a cualquier ciudad 

es la creación de nuevos empleos. 

También la oportunidad que da a 

otros emprendedores para prestar sus 

servicios: mantenimiento, restauración, 

lavandería, catering y mucho más.

Si en algún momento te has preguntado 

qué tipo de negocio puedo abrir 

en Pigeon Forge, aquí tienes varias 

opciones. ¿Cuál de estas te llama más 

la atención?
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Conocida como Music City, la 

ciudad ha sido reconocida en 

varias oportunidades como una 

de las mejores de Tennessee y el 

país para los empresarios. Pero 

dar los primeros pasos sin tener 

idea de qué vas a encontrar o 

los trámites que debes hacer es 

un riesgo que es mejor evitar. 

Lee esta guía para comenzar 

un negocio desde cero en 

Nashville que trae Hispanos 

Emprendedores e infórmate 

sobre el proceso.

UNA CIUDAD EN AUGE
Durante la última década 

Nashville ha tenido un crecimiento 

empresarial importante que la ha 

hecho destacar como una de las 

mejores ciudades según un estudio 

de la página de negocios INC.com. 

destacó entre las primeras cuatro 

de las 50 ciudades que comparó la 

organización. Además, se colocó 

como la tercera con mejor tasa de 

emprendimiento y creación de 

negocios.

El atractivo principal de la ciudad 

es la escena musical, que durante 

años ha atraído a artistas y 

emprendedores en esta industria. 

Sin embargo, no es el único sector 

que prevalece; la salud también 

ocupa un lugar importante que 

atrae a empresarios a iniciar o 

expandir su negocio en este lugar.

Los números con�rman la 

importancia de la industria de la 

salud:

• Nashville es sede de seis de las 
10 mayores cadenas de hospitales 
en el país.
• Más de 800 compañías de 
atención médica se encuentran 
en esta zona.

¿En 
qué 
sector 
emprender 
en Nashville?
La respuesta más 

acertada es: en el que 

te apasione. Aunque la 

música y la salud sean las 

mayores industrias, no signi�ca 

que debas encajar en alguna de 

estas áreas.

Mientras sientas pasión por lo que 

haces y estés dispuesto a esforzarte 

para sacar tu emprendimiento 

adelante, tendrás oportunidades 

de éxito en Nashville.

Aquí encontrarás talento; con 

más de 20 campus universitarios 

tendrás profesionales formados en 

distintas áreas para acompañarte 

en tu proyecto.

Como en otros lugares también hay 

retos que deberás superar si vas a 

emprender en Nashville. El principal 

es el acceso al �nanciamiento, 

pero con una red de contactos 

sólida conseguirás los recursos que 

necesites. Si aún no tienes en quién 

apoyarte, la Cámara de Comercio es 

un buen punto de partida. 

Así mismo puedes investigar sobre 

los distintos eventos de networking 

en la ciudad para relacionarte con 

otros empresarios.

Guía para comenzar un negocio 
desde cero en Nashville
La ciudad de Nashville y el condado 

de Davidson están abiertos a la 

llegada de nuevos empresarios. En 

esta oportunidad queremos aclarar 

tus dudas para que no tengas 

ningún inconveniente al iniciar o 

trasladar tu negocio.

Para ello respondemos algunas 

preguntas frecuentes que te 

ayudarán a conocer mejor la región 

en la que quieres emprender.

¿Necesito una licencia comercial?
Dependiendo del tipo de negocio 

que vayas a emprender podrías 

necesitar una licencia comercial en 

Nashville. Así que primero tienes 

que de�nir de qué se trata tu 

emprendimiento.

Hay algunos tipos de negocios 

que están exentos de esta licencia. 

Para conocer con exactitud cuáles 

son consulta con el Servicio 

de Impuestos Comerciales del 

condado.
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¿Cómo tramito la licencia 
comercial?
Es posible solicitar la licencia 

comercial ante el condado por 

correo o en persona. Si acudes 

a la o�cina debes presentar una 

identi�cación válida con foto, puede 

ser la licencia de conducir, y pagar 

la tarifa correspondiente. Estos 

requisitos deben acompañar la 

solicitud.

Si lo haces por correo debes enviar 

el pago a través de un cheque o giro 

postal, no se permite enviar efectivo.

Las tarifas actualizadas las puedes 

consultar en la secretaría del 

condado y ante las autoridades 

locales.

¿Qué requisitos debo presentar 
si solicito la licencia para una 
sociedad?

En el caso de que vayas a solicitar 

una licencia comercial para una 

sociedad general o una sociedad 

de marido y mujer, la solicitud debe 

tener información especí�ca de 

ambos socios. Esto incluye número 

de seguro social, �rmas y copia 

de identi�cación emitida por el 

gobierno.

¿Es obligatorio registrar el nombre 
de mi negocio en Nashville?
En Tennessee no es obligatorio 

registrar el nombre del negocio; sin 

embargo, es recomendable que lo 

hagas por dos razones. En primer 

lugar, para evitar confusiones con 

otras empresas que más adelante 

podrían generar un con�icto legal. 

Por otra parte, evitas que otra 

compañía pueda registrar el mismo 

nombre.

Cuando elijas el nombre de tu 

negocio procura que sea único y que 

identi�que lo que haces. Consulta si 

el nombre está ocupado en la web 

de la Secretaría del Estado.

¿Qué impuestos debo pagar en 
Nashville?
Al emprender en Nashville debes 

veri�car cuáles son los compromisos 

�scales que adquiere tu negocio. 

Mencionamos los principales:

• Debes solicitar un número de 

impuesto sobre las ventas si el 

negocio va a revender algún 

producto.

• Los impuestos estatales sobre 

franquicias e impuestos especiales 

son obligatorios para ciertas 

empresas.

• Si vas a contratar empleados debes 

pagar el impuesto de seguro de 

desempleo.

¿Debo solicitar un permiso de uso 
y ocupación?
Antes de iniciar operaciones 

debes consultar ante la División 

de Zoni�cación y veri�car que el 

negocio pueda funcionar en la zona 

que has elegido. Para operar en zonas 

residenciales y comerciales necesitas 

un permiso de uso y ocupación.

Si trabajas desde el hogar debes 

cumplir con ciertos requisitos como  

no colocar carteles de publicidad. Y si 

tiene vehículos, este no debe exceder 

una carga por eje de 1.5 toneladas.

Esta guía para comenzar un negocio 

desde cero en Nashville te ayudará 

a aclarar tus dudas. No olvides 

consultar también sobre otros temas 

como los seguros que te convienen 

contratar para prevenir riesgos.

PARA MAYOR INFORMACIÓN Y ASESORÍA 

de cómo abrir tu empresa
 escríbenos en la pestaña 

de contacto en 

WWW.HISPANOSEMPRENDEDORES.COM
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Si algo destaca en las hispanas más allá de su 

inteligencia y capacidad de esforzarse para 

conseguir sus metas, son sus ganas de siempre lucir 

bellas; Anaelis Santiago, está dedicada a ayudar a 

que eso pase, y con�esa que “me encanta poner a 

las personas bonitas”.

Con su emprendimiento llamado Fabulous Beauty, 

ha logrado cumplir muchos de sus sueños, y cada 

día está viendo el fruto del trabajo duro. Aunque su 

negocio no estaba dirigido en principio a atender 

solo hispanos, el tiempo y sus buenos resultados 

ha hecho que crezca y se posicione en la ciudad. 

Veterana de la belleza
Anaelis es nacida en Puerto Rico y llegó a 

Clarksville como la gran mayoría, por el 

ejercito; en este caso ella estuvo de servicio 

y al salir, quedó enganchada con esta 

ciudad. En el tiempo de servicio estudió 

y se preparó en la rama médica, pero la 

educación profesional en estética vino al 

terminar su tiempo en el ejercito. 

Graduada en el Queen City Collegeen 

David Bracamonte

dbracamonte@hispanosemprendedores.com 
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Clarksville, Anaelis trabajó poco 

a poco hasta tener hoy en día su 

propio salón de belleza “luego de 

la escuela de belleza, trabajé en 

un salón por 5 años y después que 

cerró abrí mi propio negocio, un 

salón de belleza enfocado sobre 

todo en piel y cabello”, además ha 

dado clases en el instituto donde 

se graduó. 

Junto a su actual esposo decidieron 

darle un toque especial a su salón 

“en aquella época estaba de moda 

la serie Sex and The City, así que 

decidimos inspirarnos en ella para 

darle el estilo a nuestro salón”.

Preparación en negocios

Anaelis decidió prepararse 

antes de tomar el camino 

del emprendimiento, así que 

aprovechó los cursos que realiza 

el Chamber of Commerce de 

Clarksville “yo me instruí bastante 

con el programa del Chamber, lo 

usé y me ha ido bien. Ese programa 

te puede enseñar a buscar buenos 

precios en rentas, además te 

guía en lugares donde podrías 

pedir prestamos” sin duda una 

guía necesaria para quien desee 

comenzar un negocio. 

Un diferenciador que quiso 

promover en su negocio desde 

un inicio fue “precios accesibles. 

Mantener costos bajos fue una 

estrategia que apliqué para sumar 

más clientes, la salida 1 era el lugar 

de moda, pero era súper costoso” 

esa estrategia hizo a su salón más 

llamativo. 

 

Tennessee para vivir

Ya con 17 años en Clarksville, ha 

visto como el crecimiento de la 

comunidad hispana ha estado en 

aumento los últimos años, y esto 

al igual lo ha visto en su clientela, 

que en algún momento visitaban 

otros salones donde quizás no 

conseguían el resultado que 

querían, pero como no hablaban 

inglés tan �uidamente no se 

quejaban mucho; ahora en su 

salón, consiguen un servicio 

profesional, donde pueden dar 

su opinión de lo que quieren 

en español y además tienen un 

costo accesible. 

Como madre de cinco hijos 

los puntos a favor que vió en 

Tennessee para vivir fueron en 

un inicio el costo de vida, el ritmo 

de vida, el sistema educativo y 

la tranquilidad que se respiraba. 

Aún sigue siendo tranquilo en 

comparación a muchos otros 

sitios. 

Consejos 

De una emprendedora a otros, 

los consejos que da Anaelis 

son muy puntuales “es bueno 

tener la experiencia de lo que 

quieres hacer y dar un buen 

servicio al cliente. Además de 

prepararse, de conocer bien 

los costos y  siempre tener 

un orden administrativo”. 

Es así como Anaelis 

Santiago ha logrado llevar 

adelante su negocio en 

Clarksville y forma parte de 

Hispanos Emprendedores. 

CITAS: 

TELEFONO 931-206-7504

10



En Hispanos Emprendedores queremos que nuestros lectores tengan éxito en todo lo que se 
proponen. Si bien aún no has logrado impulsar tu propio negocio o idea y estás buscando un 
empleo que te ayude a esto, te proponemos algunas ideas para que vistas apropiadamente 
cuando asistas a una entrevista de trabajo. 
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1.-  HACER UN ESTUDIO PREVIO: 
Si estás aplicando para conseguir 

trabajo, es tu deber investigar 

un poco sobre la empresa, y 

dependiendo de la rama a la que se 

dedique indagar en la vestimenta 

que usan sus empleados. 

2.- USAR COLORES NEUTROS: 
Somos hispanos y para muchos 

eso es igual a que nos encantan 

los colores llamativos, pero esto 

no siempre es así y no aplica para 

todas las ocasiones. Para una 

entrevista de trabajo los colores 

neutros deben ser tu primera 

opción; negro, gris, blanco y azul 

oscuro serán una buena elección. 

3.- EVITAR LA INFORMALIDAD: 
A los hombres que les encantan 

las franelas les tenemos un 

consejo: déjenlas en casa. Al asistir 

a una entrevista de trabajo es 

recomendable usar una camisa, 

repetimos, de colores neutros. 

Dependiendo del ambiente 

laboral unos jeans podrían 

servir, siempre y cuando estén 

en excelentes condiciones. Para 

las mujeres es mejor evitar los 

escotes, las minifaldas y las blusas 

de tiras. 

4.- NO EXAGERAR CON LOS 
ACCESORIOS: Menos es más. 

Llevar demasiados accesorios 

nunca es recomendable para 

buscar trabajo, exhibir toda tu 

joyería haría pensar al contratante 

que no necesitas el trabajo y que 

como estás vas bien. 

5.- LLEVAR UN MALETÍN O 
CARTERA: Trata de llevar tu mejor 

bolso o cartera, donde quepa el 

currículo sin tener que doblarlo. 

Si va acorde con tu ropa en color y 

textura mucho mejor. 



Contar con un consejero para darle 

forma a tu empresa es una gran 

ayuda para conseguir el impulso 

que necesitas. Hoy en Hispanos 

Emprendedores te enseñamos 

cómo elegir mentores para tu 

negocio. Sigue estos consejos 

para encontrar los expertos que 

necesitas.

PASOS PARA ENCONTRAR LOS 
MENTORES QUE NECESITAS
Enfrentarte a expertos en negocios 

puede ser intimidante al principio. 

Sin embargo, estas personas 

están allí para ayudar y ofrecen 

sus conocimientos a quienes lo 

necesitan. Muchos de ellos lo hacen 

como voluntarios y entienden lo 

difícil que puede ser comenzar tu 

propia empresa.

Un buen número de estos también 

transitó por ese camino. Otros 

son expertos en áreas especí�cas 

como contabilidad, asuntos 

legales, impuestos, contratación de 

empleados, acceso a �nanciamiento 

y más. ¿Cuál de estos es el que 

necesitas?

Es justo en esa pregunta donde 

está el primer paso que darás para 

escoger el consejero ideal.

DEFINE QUÉ ES LO QUE BUSCAS
Antes de salir a buscar un mentor en cualquier 

organización tienes que precisar para qué lo 

quieres. Las necesidades de cada emprendedor 

son distintas. Además, también dependerá de la 

etapa en la que se encuentre tu negocio. Aunque 

lo más recomendado es contactar un consejero 

desde el comienzo, así te ayudará a enfocar mejor 

tu proyecto.

De�ne en qué necesitas ayuda, qué quieres 

aprender y cuáles son las expectativas y objetivos 

que deseas alcanzar.

COMIENZA A BUSCAR
Un buen mentor lo puedes encontrar 

dentro de tu familia, entre tus colegas o 

en organizaciones  como universidades o 

cámaras de comercio.

No te limites al momento de comenzar 

a buscar. Sal de tu escritorio y averigua 

sobre los diversos programas para 

emprendedores. En Tennessee hay 

muchas organizaciones que ofrecen 

mentoría, comenzando por las 

cámaras de comercio hasta 

instituciones nacionales con 

o�cinas locales.

Evalúa las características 

de cada uno y el tipo de 

formación que ofrecen para 

comenzar a reunirte con 

tus posibles mentores.
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REÚNETE CON LOS CANDIDATOS
El siguiente paso es concertar un 

encuentro con el candidato que 

hayas escogido. En este primer 

encuentro debes dejarle claro qué 

es lo que buscas y en qué necesitas 

ayuda. Plantéale por qué lo has 

escogido y escucha también cuáles 

son sus términos de trabajo. 

Cuando tengan todo claro, pídele 

que sea tu mentor y comiencen a 

trabajar juntos.

DEFINE UN CALENDARIO DE 
TRABAJO
Una vez que encuentres a tu mentor 

y ambos dejen claro cuáles son los 

términos de la relación, concreten el 

calendario de reuniones.

Deben de�nir los días que se van a 

reunir de acuerdo a la disponibilidad 

que tengan ambos. Así mismo, 

tienes que concretar cuáles son 

los temas que van a tratar en cada 

reunión.

Tienes que ser responsables y 

cumplir con cada encuentro. 

Demuestra el compromiso que 

tienes con este trabajo y recibirás la 

misma respuesta de parte de tu 

mentor.

Dónde elegir mentores para tu 
negocio
Ahora te hablaremos sobre algunos 

programas y organizaciones a las 

que puedes recurrir en Tennessee 

para encontrar el mejor mentor para 

tu negocio. Con la asesoría adecuada 

puedes conseguir estar entre las 

empresas de latinos exitosas.

Score
Esta organización cuenta con 

mentores voluntarios que 

comparten su experiencia para 

ayudar a los pequeños negocios 

a crecer. La organización está 

asociada con la Small Businness 

Administration (SBA) y el servicio de 

los mentores es gratuito.

Puedes contactarlos a través de 

Internet o ir hasta la o�cina local. 

También ofrece facilidades para 

conectar con los consejeros por 

correo electrónico o video chat.

Co.lab
En cada ciudad de Tennesse 

encontrarás organizaciones 

dedicadas a ayudar a los negocios. 

En Chattanooga The Company 

Lab (Co.Lab) se destaca como una 

organización sin �nes de lucro que se 

dedica a impulsar nuevos negocios.

Cuentan con especialistas en 

�nanzas, contabilidad, servicios 

legales, marketing, etc. Te guiarán 

en caso de que necesites rede�nir 

tu modelo de negocio, a prepararte 

para entrar al mercado y mucho más.

Tennessee Small Business 
Development Center (TSBDC)
El TSBDC es una organización con 

más de 30 años de experiencia 

ayudando a empresarios a llevar 

adelante sus proyectos. Cuenta 

con el servicio de mentores 

gratuito, quienes te escucharán 

y te aconsejarán para resolver los 

problemas que tengas.

En total hay 15 o�cinas del TSBDC 

en todo el Estado, a las que puedes 

acceder también vía online.

Launch TN
Launch Tennessee también cuenta 

con un programa de mentores 

gratuito para el público. Ayudan 

a preparar la estrategia de 

comercialización y para conseguir 

capital.

El programa te prepara para que 

sepas presentar tu proyecto a 

posibles inversores, socios y hasta 

los clientes. Es uno de los más 

completos en el Estado.

Acude a la cámara de comercio 
local
Unirse a la cámara de comercio de 

tu localidad tiene muchas ventajas. 

Una de ellas es que proporcionan 

formación y ofrecen mentorías 

para dueños de empresas y nuevos 

emprendedores.

Estas organizaciones te pueden 

ayudar a ampliar tu red de contactos. 

Además, tienen expertos en todas las 

áreas de las que necesitas aprender.

Cada cámara de comercio tiene sus 

propios programas. Visita la o�cina 

de tu localidad y averigua qué 

tienen para ofrecer. Además, tienen 

información completa sobre la 

economía de la ciudad que puedes 

aprovechar para el desarrollo de tu 

negocio.

Ahora sabes cómo elegir mentores 

para tu negocio. Con estas bases 

puedes comenzar a buscar 

consejeros para ayudarte a crecer.
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Es la ciudad más barata para iniciar 

un negocio, tiene el Internet más 

rápido del país y gente dispuesta 

a arriesgarse. Por estos motivos 

Chattanooga es un semillero de 
nuevas empresas. En Hispanos 

Emprendedores damos detalles 

del por qué debes considerarla al 

momento de invertir.

Ecosistema empresarial solido
Chattannoga es una ciudad de 

tamaño medio en Tennessee; 

se encuentra a dos horas entre 

Nashville y Atlanta, dos grandes 

centros poblados. 

Desde hace unos años esta ciudad 

sureña comenzó a atraer talentos 

y negocios desde otros estados. Y 

tienen muchas razones para traer 

su proyecto y lanzar su empresa en 

Chattanooga. Al venir aquí los recibe 

un ecosistema económico sólido, 

en el que cuentan con su�ciente 

apoyo para dar los primeros pasos 

de forma segura.

Aquí es posible encontrar 

incubadoras y programas de 

aceleración que brindan respaldo 

durante la etapa inicial. También 

hallarás mentores y acceso al 

capital que necesitas como 

empresa. Las organizaciones cuidan 

a los negocios nuevos para que 

puedan crecer y alientan el espíritu 

innovador.

Por qué Chattanooga es un 
semillero de nuevas empresas
Si tienes una idea de negocio, 

Chattanooga es el lugar adecuado 

para probarla. Su ubicación y los 

recursos con los que cuenta han 

logrado que muchos se arriesguen 

a lanzar o expandir su negocio aquí.

Te contamos las razones por las que 

debes considerar emprender en 
Chattanooga.

Es la ciudad más barata para 

emprender en Estados Unidos

Por quinto año consecutivo, 

Chattanooga se posicionó como 

la ciudad donde cuesta menos 

iniciar un negocio. Así lo con�rmó 

el estudio de la web �nanciera 

SmartAsset.

Según el estudio de la web abrir un 

negocio nuevo en Chattanooga, 

que incluya una o�cina comercial de 

1000 pies cuadrados y 5 empleados 

a tiempo completo, tiene un costo 

de 241,901 dólares.

Para llegar a esta conclusión se 

analizaron los costos de bienes 

raíces; tarifas de presentación; 

servicios públicos, y los gastos en 

los empleados.

No es la única ciudad de Tennessee 

que �gura en la lista, también se 

encuentran Knoxville y Memphis 

entre los diez primeros.

El costo de la nómina es bajo, así 

como los alquileres. Esto hace que 

iniciar un negocio en la ciudad 

cueste mucho menos que en otros 

sitios como Silicon Valley.

El Internet más rápido de Estados 

Unidos

Hay una razón por la que se compara 

Chattanooga con Silicon Valley, y es 

que la ciudad sureña es un imán 

para las empresas tecnológicas. 
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Aunque todavía hay una gran 

distancia entre ambos, muchos 

vienen aquí para aprovechar los 

recursos que ofrece.

En ese sentido, el principal es el 

Internet más veloz de todo el país. 

Esto es posible gracias al proyecto 

The Gig, con el que se instaló una 

red de �bra óptica que proporciona 

la mayor velocidad de descarga en 

todo Estados Unidos; a razón de 1 

gigabite por segundo. Esto es 200 

veces más rápido que el promedio 

nacional.

Gracias a esto la ciudad atrae a 

grandes empresas tecnológicas y 

otras que están iniciando.

Expertos coinciden en que es una de 

las mayores ventajas competitivas. 

Sin embargo, todavía tiene retos 

que enfrentar para atraer a más 

talento.

Actitud positiva hacia el 

emprendimiento

Quienes han tomado el riesgo de 

emprender en Chattanooga se 

han encontrado con personas con 

espíritu innovador y dispuestas 

a tomar riesgos. El apoyo de la 

comunidad en general hacia los 

emprendedores es evidente.

Demuestran su actitud positiva 

de muchas formas. Comparten 

ideas con emprendedores, 

proporcionan �nanciamiento, 

consumen productos y servicios se 

empresarios locales.

En  Chattanooga siempre hay 

alguien que está dispuesto a 

brindarte una mano y celebrar 

el éxito contigo. En la ciudad es 

posible probar nuevos conceptos y 

comprobar que tu idea funciona, no 

solo por el respaldo que recibirás, 

sino por lo económico que resulta.

Si tienes un producto que vender 

hay lugares como el Mercado de 

Chattanooga en el que reservas un 

sitio y puedes ofrecerlo al público. La 

ventaja es que no tienes que gastar 

en el alquiler de un local comercial 

hasta comprobar que a la gente le 

gusta lo que ofreces. Y al mismo 

tiempo estás haciendo clientes que 

te acompañarán más adelante.

Programas y eventos que impulsan 

el emprendimiento

En la ciudad hay muchas 

organizaciones que se dedican 

a ayudar a los nuevos negocios. 

Uno de los más importantes es 

The Company Lab o Co.lab, pero 

hay muchos otros como la misma 

Cámara de Comercio o las diversas 

incubadoras públicas y privadas.

Gracias a esto es posible encontrar 

numerosos programas a los que 

puedes recurrir si necesitas apoyo 

de cualquier tipo.

Por ejemplo, Lamp Post Group es 

una incubadora que trabaja con 

empresas de transporte y logística. 

Y The Edney Innovation Center es 

un edi�cio de 10 pisos que funciona 

como punto de encuentro entre 

empresarios. Allí te puedes reunir 

con otros emprendedores y tejer tu 

red de contactos.

Por estos motivos Chattanooga es 

un semillero de nuevas empresas. 

Si aún no has decidido dónde 

emprender, esta ciudad es una gran 

alternativa. ¿Necesitas impulsar 

tu negocio? Contáctanos y te 

ayudaremos.
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