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Tal vez para muchos el mundo de la belleza es 

trivial y de aparente super�cialidad, pero está 

construido con mucho esfuerzo y constancia, 

además está en constante crecimiento. 

Según la O�cina de Estadísticas Laborales en 

Estados Unidos hubo un crecimiento de 1,1% 

de los negocios de peluquerias este 2023 

en comparación al año pasado, es decir, hay 

984.521 registrados como formales.

          

En esta edición te contamos un testimonio de 

una madre de 4 hijos que dejó la estabilidad 

de su sueldo para apostar por su sueño de ser 

peluquera, de esta manera les mostramos el 

antes, durante y después del emprendimiento 

enfocado en el mundo de la belleza, y  cómo en 

medio de las di�cultades puedes hallar ayuda 

espiritual y fortaleza, pareciera sencillo pero 

requiere de mucha constancia, te invitamos a 

leer para que conozcas más y más.
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¿Cómo abrir un¿Cómo abrir un

en USA?en USA?
negocio de belleza

La industria de la belleza ocupa un lugar importante en los Estados Unidos y ofrece oportunidades interesantes 

para hacer negocio. Hay diversos nichos que se pueden abarcar como salones, spa, fabricar o vender productos, 

entre otros.

Por Hispanos Emprendedores

¿Qué se necesita?

Comenzar un negocio de belleza 

en los EE. UU. puede ser una 

experiencia emocionante y 

grati�cante. Requiere trabajo duro, 

dedicación y plani�cación. Deberás 

considerar todos los aspectos del 

negocio, como la ubicación, el 

marketing, las licencias, los seguros, 

el equipo y el personal. 

Además, deberás decidir sobre 

los servicios que ofrecerás y la 

estructura de precios. Con una 

plani�cación e investigación 

cuidadosas, puedes establecer un 

salón de belleza exitoso.

Decide los servicios que ofrecerá 

y obtén las licencias

Si estás buscando abrir un salón de 

belleza es importante saber qué 

servicios ofrecerá y qué licencias 

se requieren. Según el estado y 

la ciudad en el que se encuentre, 

es posible que se deban 

cumplir diferentes requisitos 

como obtener una licencia de 

cosmetología o de esteticista si 

planeas brindar servicios como 

tratamientos faciales o aplicación 

de maquillaje.

Aquí conseguirás detalles sobre 

lo que necesitas para abrir un 

salón de belleza en Estados 

Unidos.

También es importante crear una 

lista de los servicios que ofrecerás 

para que los clientes sepan qué 

esperar de tu negocio. Esta lista debe 

incluir descripciones de cada servicio 

y cualquier información adicional 

para aclarar las dudas de los clientes. 

¿Cómo abrir un negocio de 

belleza en USA?

Si ya trabajas en esta industria o 

apenas estás comenzando, debes 

saber que requiere de trabajo 

y paciencia. Los siguientes son 
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aspectos básicos que debes 

considerar para tener éxito.

Decide el tipo de negocio que 

quieres

Aquí nos referimos al nicho del 

negocio. Dentro de esta industria 

hay muchas áreas en las que te 

puedes especializar. Elige de 

acuerdo a tu experiencia y a la 

demanda del público. Lo ideal 

es que encuentres un nicho en 

el que tengas oportunidades de 

crecer.

Algunas ideas de negocios de 

belleza en USA son:

• Salón de belleza. Tal vez es el 

más obvio y, a su vez, el que 

más trabajo requiere. Si tienes 

experiencia en este sector, puede 

ser el mejor camino para ti.

• Especialízate como técnico en 

un área específica. Puede ser 

como artista de uñas, técnico de 

cejas o pestañas. Esto te hará más 

competitivo en esa área y puedes 

trabajar de forma independiente 

o en un salón.

• Trabaja como freelance. Si 

tienes tu licencia de cosmetólogo 

puedes comenzar a trabajar por 

tu cuenta y conseguir tu propia 

clientela.

• Fabrica productos de belleza. 

Es un área que requiere 

conocimientos más profundos; 

además, es muy competitiva. 

Pero es posible iniciar tu propia 

marca de cosméticos. Para ello, 

asegúrate de cumplir con las 

regulaciones de la FDA.

• Venta de cosméticos. En este caso 

nos referimos a vender productos 

de otras marcas. Puedes abrir una 

tienda física o en línea.

El tipo de negocio que elijas te 

permitirá delimitar cuáles son los 

siguientes pasos a seguir.

Obtén las licencias 

profesionales y las de tu 

negocio

Para iniciarte en los negocios de 

belleza debes tener un diploma 

en cosmetología y luego obtener 

la licencia en cosmetología. Esto 

requiere aprobar un curso y 

luego pasar la evaluación donde 

demuestres tus conocimientos. 

Los requisitos específicos 

cambian de un lugar a otro.

Aparte, para poner en marcha 

el negocio debes registrarlo y 

obtener los permisos necesarios, 

tales como el permiso de salud 

o el de impuesto sobre las 

ventas. Cuáles necesitas y cómo 

obtenerlos también dependerá 

de la ubicación.

Encuentra la ubicación perfecta

Abrir tu propio salón puede ser 

una tarea abrumadora, pero 

con la orientación adecuada, no 

tiene por qué serlo. Encontrar la 

ubicación perfecta para tu salón 

es esencial para el éxito. Debes 

asegurarte de estar en un área que 

atraiga a los clientes y les brinde 

una experiencia agradable.

Escoge un lugar que tenga mucho 

tráfico y que esté a la vista de los 

posibles clientes. Si vas a trabajar 

por tu cuenta puedes adaptar un 

espacio de tu casa para recibir a 

la clientela. Asegúrate de cumplir 

con las normas de zonificación 

para que no tengas ningún 

problema en este sentido.

Comercializa tu negocio de 

belleza y atrae clientes

Por último, debes atraer nuevos 

clientes a tu negocio de belleza, 

para ello necesitas comenzar 

a comercializarlo. Anunciar tu 

negocio es una excelente manera 

de llegar a clientes potenciales 

y hacerles saber acerca de los 

servicios que ofrece.

Desde la creación de contenido 

llamativo para las redes sociales 

hasta la ejecución de campañas 

en los motores de búsqueda, hay 

muchas maneras de comercializar 

tu negocio de belleza y atraer 

nuevos clientes. Al implementar 

las estrategias correctas, puedes 

llegar al público objetivo correcto 

y crear una base de clientes leales.

Si ya trabajas en e�a 
indu�ria o apenas e�ás 

comenzando, debes 
saber que requiere de 
trabajo y paciencia.
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Beauty
by Alma 
Tiene la misión de 
hacer felices a las 
madres trabajadoras

Alma Vences Montes se decidió a montar su 

emprendimiento, logró alcanzar sus sueños y 

dirigir su vida hacia donde deseaba: Cambiarles un 

poco la vida a sus clientas. 

Por Hispanos Emprendedores

Ser trabajadora, ama de casa y madre pueden ser 

limitantes para alcanzar algunas metas con las que 

soñamos, pero Alma Vences Montes demostró que 

con empeño puedes cambiar tu vida y dirigirla 

hacia donde quieres. 

Esta madre de 4 hijos logró iniciar su 

emprendimiento en Clarksville, Tennessee bajo el 

nombre de Beauty by Alma y pese a que tuvo que 

superar algunos obstáculos hoy en día siente que 

su esfuerzo le dió frutos.

Este fue un sueño que tuvo desde niña, “cuando 

iba a la escuela a veces miraba que las muchachas 

tenían su cabello rizado o con productos, y yo era 

muy ignorante, pero en High School me empecé a 

hacer cosas en el cabello, dije yo también puedo y 

creo que desde ahí nació mi interés”.

Comenzó su pequeño emprendimiento como 

estilista en Lee’s Salón, lugar donde recibe a 
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Pese a que tuvo 
que superar 

algunos obstáculos 
hoy en día siente 
que su esfuerzo le 

dió frutos.

sus clientes como trabajadora 

independiente. 

Alma confesó con la tranquilidad 

que la caracteriza que el paso 

para ser emprendedora fue lento, 

“A todos nos afectó en tiempo 

del covid, estábamos en una 

situación en la que no sabíamos 

qué iba a pasar, todo fue como 

de repente. Durante el covid yo 

estaba trabajando en una o�cina 

de contabilidad, era una empresa 

pequeña, y estas fueron las más 

afectadas”.

En el tiempo de la pandemia estuvo 

jugando con su cabello, “tenía cada 

tantas semanas un color diferente, 

luego regresamos a la o�cina 

y a mediados de año dije voy a 

investigar cómo certi�carme, envié 

un correo y a los cinco minutos me 

marcaron y dijeron cuando quieres 

empezar, todo esto lo hice en media 

hora. Llamé a mi esposo de la nada 

y le dije necesito tu apoyo, fue todo 

súper rápido”.

Pese al temor que sentía de entrar 

al mundo del emprendimiento 

porque no sabía qué iba a pasar y 

nada es seguro sintió el apoyo de 

la gente cercana, “tengo una buena 

amiga que me motivó, me dijo que 

nunca es tarde para empezar, me 

dio mucho ánimo”.

Alma no quería que sus hijos 

pensaran que los estaba 

abandonando, “Te sientes egoísta, 

pero al �nal uno lo hace por ellos. 

Trabajaba en la o�cina y en las 

tardes me iba a la escuela”, además 

tenía el apoyo de su esposo Joel 

quien se encargaba de los niños 

durante su ausencia, “siempre ha 
“me propuse que si iba a 

hacer esto no puedo voltear 
hacia atr ás, le echo muchas 

ganas todos los días”.
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estado allí”, a�rmó con cara de 

satisfacción. 

Su preparación fue relativamente 

extensa, tuvo que cumplir 1.500 

horas de formación mientras 

trabajaba jornada completa, “no 

tenía vida social”, señaló entre 

risas. Tras aprobar los 2 exámenes 

obtuvo su licencia en cosmetología 

en junio pasado con la que puede 

realizar tratamientos para el 

cabello, depilación, manicure, 

pedicure, faciales, etc.

Admitió que el curso fue fácil y les 

recomienda a las personas que 

lo hagan si tienen la intención de 

entrar en esta área. 

En agosto hizo un recorrido para 

echar a andar su negocio y encontró 

en Lee’s Salón lo que necesitaba 

para empezar. La dueña del salón, 

April, “ha sido mi guía” y por esto 

está muy agradecida por ayudarla 

a sortear los retos en su arranque 

como empresaria.

Derribó sus propias barreras

Alma quien se toma su tiempo para 

responder indicó que en el proceso 

para llegar a tener su negocio no 

tuvo obstáculos sino más bien ella 

misma se ponía frenos, “ganaba 

muy bien y fue difícil soltar eso, 

pensar si lo estaba haciendo bien, 

si era egoísta por dejar mi trabajo, 

de cambiar un poco la vida de 

mis hijos, además del peso de lo 

económico para mi esposo, es lo 

que más me ha pesado”.

Con absoluto convencimiento dijo 

que valió la pena pasar por toda 

esta transformación, “me propuse 

que si iba a hacer esto no puedo 

voltear hacia atrás, le echo muchas 

ganas todos los días. Después de 

llegar del salón me siento satisfecha 

con mi trabajo y mis clientas. Me 

encanta que lleguen y sean como 

uno, que es mamá y no tiene ni 

tiempo para peinarse, llegan ahí, 

se despejan un poco de su vida y 

se van hermosas, eso me encanta, 

cambiarles la vida, aunque sea un 

poquito”.

Al hablar de su rol de mamá y de 

emprendedora con una mueca 

“Me encanta que lleguen y sean como uno, que es mamá y no 
tiene ni tiempo para peinarse, llegan ahí, se despejan un poco de 

su vida y se van hermosas, eso me encanta, cambiarles la vida, 
aunque sea un poquito”.

“ganaba muy bien y fue 

difícil soltar eso, pensar 

si lo estaba haciendo 

bien, si era egoísta por 

dejar mi trabajo, de 

cambiar un poco la vida 

de mis hijos”
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Atreverse es la clave

Recomienda a todas las madres que quieran ser independientes y 

generar su propio dinero que se atrevan a abrir su empresa, “todo va a 

salir bien y sus hijos van a estar orgullosos. Sale apoyo de todos lados. 

Que no lo piensen mucho porque a veces uno lo piensa y es el miedo el 

que habla “.

Cree que las madres emprendedoras deben tener mucha disciplina, 

saber jerarquizar las actividades, llenarse de paciencia y “ser amable 

contigo misma” para que el proyecto �uya con éxito.

El plan a futuro es tener su propio salón para seguir haciendo lo que le 

gusta, pero con su toque personal. A�rmó con una sonrisa que le daría 

oportunidad de trabajar a otras madres que como ella den el paso 

para ser emprendedoras. 

Contáctanos

Instagram: @BeautybyAlma

Facebook: Beauty by Alma

(931)802-1456.

2201 Fort Campbell Blvd Suite 200, Clarksville.

Bitácora del emprendedor

expresó lo complicado que es y 

respondió riendo, “no sé”, pero 

explicó que ahora trabaja entre 4 

o 5 días a la semana y en los días 

libres realiza las labores en el hogar, 

aparte sus hijos mayores tienen 

14 y 12, “son muy responsables, 

me ayudan con los niños y la casa. 

Somos un equipo, sin ellos no 

podría seguir en esto”. 

Asimismo, ha contado con el 

apoyo de su entorno, así como de 

personas en la empresa en la que 

trabajaba como María Jiménez 

quien era su jefa, “tengo a mi 

cuñada y a mi amiga Gabi que me 

han ayudado con los niños, les 

agradezco mucho”.

Aunque para Alma fue difícil 

enumerar cuáles son los premios 

que obtiene al ser emprendedora 

comentó que le satisface trabajar 

en algo que le encanta, le da mucho 

orgullo y satisfacción.

Todo en cosmetología

Aunque Alma trabaja en Lee’s 

Salón, tiene sus propios clientes 

y el dinero generado le queda a 

ella. En medio de la interrupción 

de uno de sus hijos pequeños 

aseveró dándole un abrazo que 

ofrece corte de cabello para damas, 

caballeros y niños, aplicación de 

tinte (highlights), permanente, etc., 

los lunes, jueves, viernes y sábados. 

El salón está ubicado en 2201 Fort 

Campbell Blvd Suite 200, Clarksville, 

Tennessee.
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 Antes de lanzar tu 

negocio, es importante 

investigar sobre el 

mercado actual de 

productos de maquillaje. 

Negocio de belleza Online
 ¿ C ó m o  h a c e r l o ? ¿ C ó m o  h a c e r l o ?

Por Hispanos Emprendedores

¿Eres un emprendedor que quiere 

introducirse en el sector de la 

belleza online? En el mundo actual 

es más fácil que nunca crear un 

negocio de éxito, incluso en este 

sector de gran demanda. Hay 

muchas formas diferentes de 

hacerlo y, con una plani�cación 

cuidadosa, casi cualquier empresa 

ambiciosa puede salir adelante de 

forma e�caz y rentable. 

Aunque puede haber cierta 

incertidumbre, si se toma el tiempo 

necesario para investigar y preparar 

adecuadamente el lanzamiento de 

su negocio digital, tendrá una base 

sólida para el éxito. En este artículo 

veremos cómo los emprendedores 

pueden iniciar su propio negocio 

de belleza en línea desde cero. 

Sigue leyendo para saber más:

1    Investiga el mercado: Antes de 

lanzar tu negocio, es importante 

investigar sobre el mercado actual 

de productos de maquillaje. 

Analiza qué tipos de productos 

hay disponibles, qué marcas son 

las más populares y cuánto están 

dispuestos a pagar los clientes 

por ellos. Esto te ayudará a elegir 

los productos adecuados para 

almacenar en tu tienda y a �jar 

precios competitivos que atraigan 

a los clientes.

2 Desarrolla tu marca: Crear 

una fuerte identidad de marca 

es esencial a la hora de lanzar 

cualquier tipo de negocio. Trabaja 

en el desarrollo de un logotipo 

y otros elementos visuales que 

re�ejen tu idea o concepto, así 

como determina qué valores 

quieres que represente tu marca. 

Piensa en formas de comunicar 

estos valores a través de distintos 

canales de marketing, como las 

redes sociales o las campañas de 

correo electrónico.

3   Encuentra proveedores:

El siguiente paso es encontrar 

proveedores �ables que puedan 

proporcionarte productos de 

calidad a precios competitivos. 

Debes buscar proveedores 

especializados en productos 

de maquillaje para que puedas 

almacenar una amplia variedad 

de artículos de diferentes marcas 

y precios. También es importante 

tener en cuenta los gastos de envío 

de cada proveedor y las condiciones 

de sus políticas de devolución, para 

ofrecer una excelente experiencia 

de atención al cliente una vez que 

tu tienda esté en funcionamiento.

4    Crea una tienda online:

Después de haber seleccionado 

a los proveedores y elegido el 
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Comenzar un negocio 

de belleza en línea 

definitivamente no es 
un paseo por el parque. 

Requiere planificación, 
trabajo duro y 

dedicación

tipo de cosméticos que quieres 

vender, es hora de crear una tienda 

online donde los clientes puedan 

comprarlos desde cualquier 

parte del mundo y a cualquier 

hora del día o de la noche. Debes 

buscar plataformas de comercio 

electrónico que ofrezcan plantillas 

personalizables, de modo que no 

necesites conocimientos técnicos 

ni de programación para crear tu 

tienda rápida y fácilmente.

5  Promociona tu tienda:  Ahora 

es el momento de dar a conocer 

tu nueva tienda online Invertir en 

publicidad de pago puede ser útil, 

pero también hay muchas formas 

rentables de promocionar tu 

negocio, como utilizar in�uencers, 

colaborar con blogueros u ofrecer 

descuentos en plataformas de 

redes sociales como Instagram o 

Twitter. Además, asegúrate de que 

tu sitio web contiene información 

sobre cómo pueden ponerse en 

contacto contigo los clientes si 

tienen alguna pregunta o duda 

sobre sus pedidos, para que se 

sientan seguros al comprar en tu 

tienda.

Comenzar un negocio de belleza 

en línea de�nitivamente no es 

un paseo por el parque. Requiere 

plani�cación, trabajo duro y 

dedicación, pero puede ser una 

experiencia agradable y rentable si 

se hace correctamente. Se calcula 

que las ventas mundiales de 

comercio electrónico alcanzarán 

más de 4,5 billones de dólares anual, 

por lo que ahora es el momento de 

introducirse en el sector si estás 

decidido a seguir esta aventura.

Dicho esto, es primordial que 

los nuevos empresarios estén 

bien informados sobre todos los 

aspectos de su negocio antes de 

dar el salto; desde los impuestos 

hasta el marketing online, hay 

detalles que no se pueden pasar 

por alto a la hora de poner en 

marcha un negocio. Si quieres 

construir tu historia de éxito 

paso a paso y obtener consejos y 

asesoramiento de profesionales 

experimentados, no dejes de visitar 

www.hispanosemprendedores.

com donde encontrarás una gran 

variedad de recursos útiles que 

pueden guiarte por el camino 

¿Quién sabe? Quizá un día tengas 

un imperio internacional de la 

belleza con tu nombre.

ASPECTO LEGAL

Puedes legalizar tu negocio 

abriendo una LLC 

Para abrir una LLC para vender 

artículos de belleza en línea, lo 

primero que necesitas es decidir 

cuál va a ser la ubicación geográ�ca 

de tu empresa. Si planeas 

operar desde alguna localidad 

especí�ca, puedes comenzar 

el proceso de registro con las 

autoridades estatales o locales 

correspondientes. Por ejemplo, si 

planeas operar desde Tennessee,, 

puedes visitar el sitio web de la 

Secretaria de Estado de Tennesse 

https://sos.tn.gov/businesses y 

obtener información sobre cómo 

iniciar una LLC allí. 

Una vez que hayas completado 

los trámites legales requeridos 

para iniciar un negocio, tienes que 

asegurarte de obtener los permisos 

necesarios para operar tu negocio 

de manera segura y legal, así como 

todas las licencias comerciales 

requeridas por tu estado y/o 

municipio. Esto puede incluir cosas 

como permisos �scales y contables, 

licencias para usar marcas 

registradas para vender productos 

en línea, etc. 

Otra cosa importante que debes 

considerar al abrir tu negocio es 

conseguir un seguro adecuado. 

Un seguro comercial te protegerá 

contra demandas relacionadas con 

tu negocio o reclamos presentados 

por terceros. También necesitarás 

seguros especializados como una 

cobertura contra responsabilidad 

profesional si ofreces servicios 

profesionales.



Quizás te sorprenderá saber que la 

Biblia toca mucho acerca del tema 

de negocios. Vemos ejemplos de 

empresarios que fueron exitosos, 

tal como Abraham, que prosperó 

en su negocio de ganadería, o 

Salomón, que prosperó en su 

negocio de comercio internacional. 

Una y otra vez la Biblia muestra 

ejemplos de personas que tuvieron 

éxito en sus empresas. Dios conoce 

el valor del trabajo. De hecho, Él 

bendice a los que se esfuerzan 

para lograr sus metas. Proverbios 

13:4 - El alma del perezoso desea, 

y nada alcanza; Más el alma de los 

diligentes será prosperada.

También Jesús usó muchas 

parábolas que dan ejemplos de 

trabajar y esforzarse. En especial, 

Jesús usó muchos ejemplos de la 

agricultura, ya que era una de las 

industrias más importantes. Una y 

otra vez Jesús nos pinta un retrato 

de alguien que siembra, cultiva y 

cosecha. Pero para el tiempo de 

Jesús, había muchas di�cultades 

en los negocios: la economía, el 

clima, trabajadores, enfermedades 

y hasta guerras. Todas estas 

cosas ocurrían con demasiada 

regularidad. 

Te muestro todo esto porque 

como empresario, como dueño 

de negocios o como líder, te 

vas a enfrentar a di�cultades 

logrando tus metas. Pero no te 

desanimes. No te desanimes, 

cuando vengan los tiempos 

difíciles, cuando te enfrentes 

con oposición, te encuentres 

con di�cultades económicas, ni 

cuando los empleados se van. No 

te desanimes cuando parece que 

nada está saliendo bien. Hay un 

versículo que se usa mucho en la 

iglesia: “esfuérzate y sé valiente” 

- Josué 1:6. Este versículo era una 

palabra de ánimo de parte de 

Dios para que Josué se esforzara 

y fuera valiente cuando vinieran 

los tiempos difíciles. Aunque soy 

pastor, también soy coordinador 

de mercadotecnia en una Editorial 

en Nashville, TN. Sé que los 

negocios son lugares donde el 

esfuerzo y la estrategia pueden 

dar buenos resultados. Sé también 

que las estrategias son “solo para 

valientes”. Por eso te animo a que te 

esfuerces y seas valiente. La Biblia 

dice en Salmo 128:2 - Comerás 

del fruto de tu trabajo, serás feliz y 

todo te irá bien. Mi oración para ti 

en este día es que Dios te dé salud 

y fuerzas, que puedas lograr lo que 

te has emprendido y que Dios sea 

tus fuerzas y refugio. Pero, cuando 

te desanimes y tengas momentos 

difíciles, puedas saber que hay un 

Dios que tiene interés en escuchar 

tus oraciones. Acércate a Él, a través 

de Jesús.  

Pastor Jose Vazquez - Iglesia Mateo 
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